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Komplettieren Sie Ihre Marketingaktivitaten

Als Marketing-Profi bendtigen Sie viele Instrumente, um
Ihre wichtigsten Ziele, darunter

+ die Bindung lhrer Bestandskunden

+ die Gewinnung neuer Kunden

+ die Steigerung Ihrer Brand Awareness
zu erreichen.

Ob Sie nun ein neues Produkt oder eine neue Dienstleis-
tung einfihren, Ihre Position in einem bestehenden Markt
festigen oder sich ein Profil in neuen Bereichen aufbau-
en wollen — als Marketer wissen Sie selbst am besten,
dass eine gut organisierte, gezielte Veranstaltung, die auf
die personliche Begegnung setzt, Sie ideal bei der Errei-
chung lhrer Ziele unterstiitzen kann.

Das richtige Publikum zu gewinnen ist die Grundvor-
aussetzung, wenn Sie einen schnellen ROI erzielen und
auch lhre Vertriebsmannschaft hinter sich wissen wollen.
Nutzen Sie Ihre Veranstaltung, um lhren Brand gemein-
sam mit IDC zu platzieren. Mit diesem Mehrwert zeigen
Sie potenziellen Teilnehmern, dass sie ihre Zeit in eine
wertvolle, nutzbringende Veranstaltung investieren als
auch aktives Networking betreiben kdnnen.

Stechen Sie aus der Menge heraus!

Einer aktuellen IDC-Studie zufolge verbringen IT-Einkau-
fer im Durchschnitt etwa 4,8 Stunden pro Woche damit,
zur Absicherung ihrer IT-Kaufentscheidungen Informati-
onen Dritter heranzuziehen. Dabei werden drei Stunden
pro Woche fiir Informationen aufgewendet, die sich ent-
weder direkt auf Neuk&ufe beziehen oder die allgemeiner
Art sind, aber potenziell zu Neukaufen flihren konnen.

Parallel dazu haben IT-Anbieter im Jahr 2008 mehr als
180 Milliarden US-Dollar in Marketing und Vertrieb inves-
tiert, um Technologieeinkaufer zu erreichen. Diese Sum-
me verdeutlicht, wie stark der Konkurrenzkampf um eben
diese drei Stunden pro Woche und IT-Entscheider ist.
Um im Rennen um die Aufmerksamkeit die Nase vorn zu
haben und die Chance auf eine Geschéftsanbahnung zu
erhohen, missen Sie dafiir sorgen, dass Ihr potenzieller
Kunde mit der Zeit, die er in die Analyse und Verwertung
Ihrer Informationen investiert — sei es online, bei Ver-
anstaltungen oder mit Ihrem Vertrieb — einen mdglichst
schnellen und hohen ROI erzielt.

IDCs Custom Event Services versetzen Sie in die Lage,
lhren Teilnehmern einen Mehrwert anzubieten, den eine
klassische Event-Agentur in dieser Form nicht erzielen
kann. Moglich wird dies durch die sowohl breite als auch
tiefe Expertise unserer Analysten, die Ihre Message mit
unabhangigen, objektiven Einblicken in den Markt unter-
mauern kénnen. Folgende Veranstaltungsformate bieten
wir lhnen an:

+ Exklusive Roundtable-Veranstaltungen fir
C-Level-Fuhrungskréafte

¢ Workshops, Briefings und Seminare
¢+ Internationale Gipfeltreffen flir IT-Anwender
4 Live und on-Demand Webcasts

IDC Analysten gehdren zu den angesehensten Vorden-
kern der ITK-Branche. Sie bieten Ihnen wertvolle Ein-
sichten in die Bedirfnisse der Konferenzteilnehmer und
stellen gemeinsam mit lhnen sicher, dass Sie sowohl mit
Ihrer Positionierung als auch mit lhren Inhalten tiberzeu-
gen und Impulse setzen konnen.
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Warum IDC?

Brand

Unter den Entscheidungstrégern in der ITK-Branche gilt
IDC als anerkannte und unabhangige Quelle fiir wertvol-
le Marktinformationen und Beratung.

Content

IDC hat sich ausschlieBlich auf die Themen IT und Kom-
munikation spezialisiert und verfiigt daher Uber eine
unerreichte Kompetenz wenn es darum geht, wie Ihre
Kunden und potenziellen Kunden mittels der geeigne-
ten ITK-Lésung unternehmerische Herausforderungen
erfolgreich meistern kénnen. IDC bedient sich der Fach-
kenntnis seiner Analysten, um sicherzustellen, dass Ihr
Event topaktuelle Inhalte und so den gréRtmaéglichen
Nutzen fur lhre Teilnehmer bietet.

Sprecher

IDC Analysten genieBen hdchstes Ansehen als bera-
tende Instanz unter ITK-Profis. Mit den Namen unserer
Analysten auf lhrer Agenda gewinnt lhre Veranstaltung
an Attraktivitat.

Anwenderdatenbank

Dank einer umfassenden und stindig aktualisierten Da-
tenbank kann IDC Sie dabei unterstiitzen, lhr globales,
regionales und lokales Zielpublikum zu erreichen, ganz
gleich ob es sich dabei um ITK- oder andere Experten
handelt.

Kompetenz in Kommunikation und Logistik

IDC organisiert mit ihren erfahrenen Konferenzteams
weltweit jahrlich mehr als 450 Konferenzen und Semi-
nare. Da wir mit unseren lokalen Teams vor Ort sind und
die jeweiligen Méarkte genau kennen, konnen Sie von uns
Organisationsleistungen in Spitzenqualitat sowie hochef-
fektive lokale Marketing-Kampagnen erwarten.

Globale Reichweite

IDC ist das einzige Unternehmen, das ein weltweites
Publikum bestehend aus Entscheidungstragern in ITK
und anderen Bereichen anbieten kann. Unser integrier-
tes weltweites Konferenzteam bietet mit Ihnen bei Bedarf
eine zentrale Steuerung als auch Fachkompetenz vor
Ort.

Go-to-Market-Kompetenz

IDC bietet dariiber hinaus auch eine Reihe von Ldsun-
gen an, mit der Sie die Schlagkraft Ihrer Marketingkam-
pagnen erhohen konnen. Die IDC Go-to-Market-Teams
beraten Sie gerne hinsichtlich einer integrierten Kampa-
gne, bestehend aus White Papers, Website- und News-
letter-Content sowie Website-Optimierungstools.
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Und das sagen unsere zufriedenen Kunden

patmni “Dergrole Vorteil bei IDC ist die Kombination von Analystenwissen einerseits und Kompetenz

in der Veranstaltungsorganisation andererseits, was bedeutet, dass uns hier alles abgenom-
men wird. Uberdies ist das Team eines der professionellsten, mit dem ich bisher gearbeitet habe — alle sind hochkon-
zentriert und arbeiten sehr zielorientiert. Dank der Fachkenntnis der IDC-Analysten sowie der hochprofessionellen
Betreuung der Veranstaltung bewegte die Diskussion sich auf einer sehr hohen Ebene und die ClOs und CTOs
beteiligten sich bereitwillig an Gesprachen iber eine Reihe von IT-Themen, die fiir ihre jeweiligen Unternehmen von
Bedeutung waren. Parallel dazu gewannen wir einen tiefen Einblick in die Anliegen der Teilnehmer, was unseren Ver-
triebsteams nun ermdglicht, strategische Lésungen mit Mehrwert zu entwickeln. Patni steht derzeit mit den meisten
der Teilnehmer im Dialog und wir hoffen, dass wir in naher Zukunft auch zu Verkaufsgespréchen eingeladen werden.”

Senior Manager, Marketing
Patni Computer Systems

SYB . “Die von IDC fiir Sybase organisierten Executive Dinners waren ein grofer Erfolg und wir
ASE freuen uns sehr dariiber, dass wir mit diesen Veranstaltungen jetzt in unseren Zielunterneh-
men FuB fassen konnten. Wir werden definitiv wieder mit IDC arbeiten.”

Marketing Manager
Sybase

“Wir haben festgestellt, dass die Beziehung zu IDC fiir Fortinet definitiv einen ROl erzielt. In den
FEERTICIET (etzten 12 Monaten flossen 10% unserer Erlose in Marketinginitiativen, darunter auch die IDC

Security Event Serie. Wir werden weiterhin sowohl mit IDC Marktforschungsergebnissen als
auch mit IDC Events arbeiten. Mit dieser Kombination aus Best-of-Breed-Marktforschung und duBerst zielgerichteten
Veranstaltungsprogrammen unterstiitzt IDC Fortinet dabei, unseren Brand weiter auszubauen und weitere potenzielle
Kunden in der ganzen Welt zu erreichen.”

Vice President, Corporate Marketing
Fortinet
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Und das sagen unsere zufriedenen Kunden

“Die Veranstaltungen erfiillten unsere Kernanforderungen, indem sie uns dabei unterstiitzen, langfristige

Beziehungen zu Unternehmen mit einer Mobility-Strategie aufzubauen. Palm steht jetzt in standigem Kontakt

mit mindestens 20% der Veranstaltungsteilnehmer, dariiber hinaus haben wir eine Beziehung zu den meisten
der Teilnehmer aufbauen kdnnen. Damit sind wir mit Blick auf die anhaltende Expansion des SmartPhone-Markts in
einer guten Position.”

Head of Enterprise Sales, EMEA
Palm Europe Ltd.

FACAIAC:  “Es war wichtig, die Themen aufzugreifen, mit denen unsere Kunden und potenziellen Kunden
SNIIEWImd | nseres Wissens nach konfrontiert sind und diese Themen dann mit den Herausforderungen
zusammenzubringen, denen sich die CIO-Community laut IDC gegeniiber sieht. IDC hat Themen vorgeschlagen, die
dazu geeignet waren, fundierte Diskussionen in Gang zu setzen. Aufgrund der fokussierten Planung, der eigen-
verantwortlichen Vorgehensweise und der Zuversicht, die vom Team ausging, erwartete ich eine gut organisierte
Veranstaltung. IDC lieferte einen fantastischen Event Planner-Uberblick mit einer hervorragenden Zusammenfassung
samtlicher Mainahmen, aus dem schon lange vor dem Event klar hervorging, welche Fristen und Anforderungen es
zu erfiillen galt. Wichtige Meilensteine wurden von Anfang bis Ende des Projekts hervorgehoben, Deadlines wurden
eingehalten. Die Organisation des Events wurde fiir uns dadurch absolut mihelos. Es war eine der professionellsten
Veranstaltungen, die ich je erlebt habe, und das ist ausschlieRlich IDC zu verdanken.”

UK Strategic Alliances and GMA Marketing Manager
Cognos
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Ihr Kontakt bei IDC

IDC Germany & Switzerland

Erik Schmalen, Conference Manager

IDC Central Europe GmbH

Hanauer Landstr. 135-137 - 60314 Frankfurt a.M.
Tel.: +49 69 90502 107 - E-Mail: eschmalen@idc.com

IDC EMEA

IDC UK, British Standards House
389 Chiswick High Road, London W4 4AE, UK
Tel.: +44 20 8987 7100

Uber IDC

IDC ist der weltweit fiihrende Anbieter von Marktinformationen, Beratungsdienstleistungen und Veranstaltungen auf dem
Gebiet der Informationstechnologie und der Telekommunikation. IDC analysiert und prognostiziert technologische und bran-
chenbezogene Trends und Potenziale und erméglicht ihren Kunden so eine fundierte Planung ihrer Geschaftsstrategien
sowie ihres IT-Einkaufs. Durch das Netzwerk der mehr als 1000 Analysten in diber 110 Landern mit globaler, regionaler und
lokaler Expertise kann IDC ihren Kunden umfassenden Research zu den verschiedensten Segmenten des IT-, TK- und Con-

sumer Marktes zur Verfiigung stellen. Seit mehr als 44 Jahren vertrauen Business-Verantwortliche und IT-Fiihrungskréfte
bei der Entscheidungsfindung auf IDC. IDC ist ein Geschaftsbereich der IDG, dem weltweit fihrenden Unternehmen in den
Bereichen IT- Publikationen, Research sowie Ausstellungen und Konferenzen.

Weitere Informationen (iber IDC finden Sie unter www.idc.com oder www.idc.de.




